
Sprzedaż -
Podsumowanie roczne
Zakładka "Sprzedaż" w cairo.BI to miejsce, w którym można w przejrzysty sposób analizować
wyniki handlowe firmy. Dane przedstawiane są w formie czytelnych wykresów i tabel, co
pozwala szybko wychwycić najważniejsze trendy.

Dzięki zakładce można ocenić m.in.:
- wartość sprzedaży w różnych okresach,
- kluczowych kontrahentów, którzy generują największe obroty,
- produkty i grupy towarowe o największym znaczeniu w sprzedaży,
- sprzedaż wg producentów, czyli udział marek w całości obrotu,
- dynamikę sprzedaży w czasie, co pozwala porównywać wyniki pomiędzy okresami.

Zakładka "Sprzedaż" daje pełen obraz tego, jak firma sprzedaje swoje produkty i jakie czynniki
wpływają na osiągane wyniki. To narzędzie, które wspiera podejmowanie trafnych decyzji
biznesowych i pomaga w szybkim reagowaniu na zmieniające się warunki rynkowe.

Sprzedaży w roku

Wszystkie wartości wyliczane są na podstawie dokumentów sprzedażowych (WZ, PG, GP,
ZW)

Wszystkie wartości są przeliczone do PLN według kursu z dnia poprzedniego, co zapewnia
jednolitą prezentację niezależnie od waluty dokumentu.
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„Sprzedaż w roku” – wykres prezentuje roczną wartość sprzedaży w ujęciu historycznym oraz
bieżącym. Dzięki niemu można ocenić, jak kształtowała się sprzedaż w poszczególnych latach
 oraz porównać dynamikę zmian między okresami.

Na wykresie przedstawione są pola:

wartość sprzedaży w danym roku – suma wszystkich dokumentów sprzedażowych
przypadających na wybrany rok,
oś czasu – umożliwia porównanie wartości w kolejnych latach.

Dzięki temu wykres pozwala szybko ocenić trendy sprzedaży w ujęciu rocznym oraz wychwycić
lata, w których sprzedaż rosła lub malała.

Zysk w roku

„Zysk w roku” – wykres prezentuje roczny zysk uzyskany ze sprzedaży. Pozwala ocenić, jak
kształtował się wynik finansowy w kolejnych latach oraz czy firma generowała wyższe czy
niższe marże w poszczególnych okresach.

Na wykresie przedstawione są pola:

zysk ze sprzedaży w danym roku – suma przychodów ze sprzedaży pomniejszona o
koszty,
oś czasu – umożliwia porównanie wyników w ujęciu rocznym.

Dzięki temu wykresowi użytkownik może łatwo przeanalizować trendy w zyskowności
sprzedaży i sprawdzić, czy firma rozwija się w kierunku zwiększania efektywności finansowej.

Zysk w roku (%)
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„Zysku w roku (%)” – wykres prezentuje procent zysku ze sprzedaży w ujęciu rocznym.
Dzięki temu można ocenić, jak kształtowała się rentowność sprzedaży w kolejnych latach.

Na wykresie przedstawione są pola:

procent zysku w danym roku – udział zysku w wartości sprzedaży,
oś czasu – umożliwia porównanie wyników w kolejnych latach.

Dzięki temu wykresowi użytkownik może łatwo śledzić trendy w rentowności i sprawdzić, czy
firma utrzymuje stabilną marżę zysku, czy też występują wahania w poszczególnych
okresach.

Sprzedaż i zysk w latach

„Sprzedaż i zysk w latach” – wykres prezentuje wartość sprzedaży oraz zysk w ujęciu
rocznym. Dzięki temu można ocenić, jak zmieniała się skala sprzedaży i jednocześnie sprawdzić,
czy wzrost sprzedaży przekładał się na wzrost zyskowności.

Na wykresie przedstawione są pola:
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wartość sprzedaży (zielony) – suma sprzedaży w danym roku,
zysk (czerwony) – wynik finansowy ze sprzedaży w danym roku,
oś czasu – porównanie wyników w kolejnych latach.

Dzięki temu wykresowi użytkownik może łatwo analizować relację między sprzedażą a zyskiem
 oraz ocenić, czy firma rozwija się w sposób proporcjonalny i rentowny.

Sprzedaż i zysk w latach - tabela

„Sprzedaż i zysk w latach – tabela” – zestawienie prezentuje dane sprzedażowe w ujęciu
rocznym, umożliwiając porównanie wyników na przestrzeni lat.

W tabeli znajdują się pola:

Rok – okres analizy,
Wartość sprzedaży – suma sprzedaży w danym roku,
Zysk – wynik finansowy ze sprzedaży,
% Zysku – udział procentowy zysku w wartości sprzedaży.

W tabeli zastosowano kolorowanie pomocnicze:

zielony – tym intensywniejszy, im wyższy udział zysku w wartości sprzedaży.
czerwony – oznacza ujemny wynik finansowy, czyli stratę. 

Dzięki temu użytkownik może szybko porównać wartości sprzedaży, zysku i procentową
rentowność w kolejnych latach oraz ocenić, czy firma utrzymuje stabilny poziom zyskowności.

Tabela posiada pole wyszukiwania, które pozwala zawęzić dane do wybranych lat. W takim
przypadku podsumowania automatycznie odnoszą się tylko do wyników wyszukiwania.

Dodatkowo można sortować dane, klikając w nagłówki kolumn – np. aby uporządkować lata 
według wartości sprzedaży lub poziomu rentowności.
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