
Sprzedaż - Analiza
miesięczna

Sprzedaż w miesiącu

„Sprzedaż w miesiącu” – wykres prezentuje wartość sprzedaży netto w poszczególnych
miesiącach. Dzięki temu można ocenić, jak zmieniała się sprzedaż w czasie oraz porównać wyniki 
miesiąc do miesiąca.

Na wykresie przedstawione są pola:

sprzedaż netto – suma wartości sprzedaży w danym miesiącu,
oś czasu – umożliwia analizę sprzedaży w kolejnych miesiącach.

Wszystkie wartości wyliczane są na podstawie dokumentów sprzedażowych (WZ, PG, GP,
ZW)

Wszystkie wartości są przeliczone do PLN według kursu z dnia poprzedniego, co zapewnia
jednolitą prezentację niezależnie od waluty dokumentu.
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Dzięki temu wykresowi użytkownik może łatwo śledzić trendy sprzedaży miesięcznej, szybko
identyfikując okresy wzrostów i spadków, co pozwala na bieżąco reagować na zmiany
rynkowe.

Zysk w miesiącu

„Zysk w miesiącu” – wykres prezentuje wynik finansowy ze sprzedaży w poszczególnych
miesiącach. Dzięki niemu można ocenić, jak kształtował się zysk netto oraz jak zmieniał się on 
miesiąc do miesiąca.

Na wykresie przedstawione są pola:

zysk w danym miesiącu – różnica pomiędzy sprzedażą a kosztami,
oś czasu – umożliwia analizę zysków w kolejnych miesiącach.

Dzięki temu wykresowi użytkownik może szybko śledzić trendy w rentowności miesięcznej
 oraz wychwytywać momenty, w których firma osiąga wyższe lub niższe wyniki
finansowe.

Zysk w miesiącu (%)

„Zysk w miesiącu (%)” – wykres prezentuje procentową rentowność sprzedaży w
poszczególnych miesiącach. Dzięki niemu można ocenić, jak kształtowała się marża zysku netto 
miesiąc do miesiąca.
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Na wykresie przedstawione są pola:

% zysku w danym miesiącu – udział zysku w wartości sprzedaży,
oś czasu – umożliwia analizę rentowności w kolejnych miesiącach.

Dzięki temu wykresowi użytkownik może szybko sprawdzić, czy firma utrzymuje stabilną marżę
zyskowności, czy też występują w niej wyraźne wahania w czasie.

Zysk - poprzedni miesiąc

„Zysk – poprzedni miesiąc” – wykres prezentuje wynik finansowy ze sprzedaży w
zestawieniu z miesiącem wcześniejszym. Dzięki temu można sprawdzić, jak zmieniła się 
rentowność miesiąc do miesiąca.

Na wykresie przedstawione są pola:

zysk w danym miesiącu – różnica pomiędzy sprzedażą a kosztami,
oś czasu – pokazuje zyski w kolejnych miesiącach,
porównanie do poprzedniego miesiąca – wskazuje, czy zysk wzrósł, czy spadł
względem okresu wcześniejszego.

Dzięki temu wykresowi użytkownik może szybko ocenić trend zmian w zyskowności i reagować
na pogorszenie lub poprawę wyników finansowych.

% Zysku - poprzedni miesiąc
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„% Zysku – poprzedni miesiąc” – wykres prezentuje procentową rentowność sprzedaży w
zestawieniu z miesiącem wcześniejszym. Dzięki temu można ocenić, jak zmieniała się marża
zysku netto miesiąc do miesiąca.

Na wykresie przedstawione są pola:

% zysku w danym miesiącu – udział zysku w wartości sprzedaży,
oś czasu – umożliwia analizę rentowności w kolejnych miesiącach,
porównanie do poprzedniego miesiąca – informacja, czy marża wzrosła czy spadła
względem okresu wcześniejszego.

Dzięki temu wykresowi użytkownik może szybko sprawdzić, czy firma utrzymuje stabilną
rentowność sprzedaży, czy też występują wyraźne wahania między miesiącami.

Sprzedaż netto - poprzedni miesiąc

„Sprzedaż netto – poprzedni miesiąc” – wykres prezentuje wartość sprzedaży netto w
zestawieniu z miesiącem wcześniejszym. Dzięki temu można ocenić, jak zmieniła się sprzedaż
miesiąc do miesiąca.

Na wykresie przedstawione są pola:

sprzedaż netto w danym miesiącu – suma wartości sprzedaży,
oś czasu – pokazuje sprzedaż w kolejnych miesiącach,
porównanie do poprzedniego miesiąca – informacja, czy sprzedaż wzrosła czy spadła
względem wcześniejszego okresu.
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Dzięki temu wykresowi użytkownik może szybko sprawdzić, jak kształtuje się trend sprzedaży
netto i czy utrzymuje się stabilny wzrost, czy występują spadki.

Sprzedaż wg miesięcy

„Sprzedaż wg miesięcy” – wykres prezentuje wartość sprzedaży oraz zysk w ujęciu
miesięcznym z podziałem na rok bieżący i rok poprzedni. Dzięki temu można porównać, jak
kształtowały się wyniki w poszczególnych miesiącach w dwóch różnych okresach.

Na wykresie przedstawione są pola:

Ciemnozielone słupki – wartość sprzedaży w roku poprzednim.
Jasnozielone słupki – wartość sprzedaży w roku bieżącym.
Ciemnoniebieska linia z punktami – zysk wypracowany w roku poprzednim.
Jasnoniebieska linia z punktami – zysk wypracowany w roku bieżącym.
oś czasu (miesiące) – pokazuje dynamikę zmian w kolejnych okresach.

Dzięki temu wykresowi użytkownik może łatwo analizować zmiany sprzedaży i zysku w czasie,
a także porównać, czy rok bieżący wypada lepiej, gorzej, czy podobnie do roku
poprzedniego w poszczególnych miesiącach.
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